
 

 

 

 

 

 สมาคมขายตรงมีมา 24 ปี การขายตรงมีมากกว่า 120 ปี ไม่ว่าภาวะวิกฤตแย่แค่ไหนธุรกิจขายตรงก็
ยังอยู่ได้ เพราะมีคนท่ีขัดสนต้องการหารายได้จะมากขึ้นเข้ามาท าเป็นธุรกิจมากขึ้น ภาพลักษณ์ของขายตรง
จริง ๆ เป็นธุรกิจท่ีดืแต่คนท่ีไม่รู้จริงจะมองมนัหลอกลวง ยัดเยียด บังคับขายกินรายหัว มีแค่สินค้าบังหน้าแต่
จริง ๆ ไม่ใช่ ในอดีต ขายตรง    Direst Siding    มารับลูกค้าไปเดินขายท่ีบ้านท่ีบ้านลูกค้า แต่ปุจจุบันมีช่อง
ทางการขายมากขึ้น เป็นธุรกิจเครือข่าย แบบหลายช้ัน เชิญชวนคนมาร่วมอยู่ในองค์กรเดียวกันเป็น MLM ใน
สมาคมขายตรงมีสามสิบกว่าบริษัทสร้างมูลค่าตลาดรวม 7 หมื่นล้านบาท เยาวชนสมัยใหม่เริ่มอยากมีธุรกิจ
เป็นผู้ประกอบการ ทัศนคติเชิงบวกในการอยากเป็นเจ้าของธุรกิจ 77% เด็กยุคใหม่มีไลท์สไตเป็นของตนเองไม่
ติดแบรนด์ อะไรท่ีใช่คือ เขา  

ธุรกิจขายตรงคือธุรกิจแห่งอนาคต มีเครือข่ายท่ีไหนธุรกิจเกิด สินค้าขายตรงไม่ได้เอาเงินคนมาทีหลังไปจ่ายให้
คนขาย เริ่มจากการใช้ดีแล้บอกต่อ รูปแบบธุรกิจขายตรง มี 2 แบบ คือ 1.ช้ันเดียว 2. หลายช้ัน 

ธุรกิจขายตรง คือ การกระจายสินค้าสู่ผู้บริโภค โดยนักขายอิสระ หัวใจส าคัญจึงอยู่ท่ีความต้องการของบริษัทท่ี
จะผลิตแดละจ าหน่ายสินค้าท่ีดี ยุติธรรมต่อผู้บริโภค ราคาสมเหตุสมผล คุณภาพดี ผู้บริโภคจะวัดความพอใจ
และซื้อซ้ าต่อไปเรื่อยๆ นักขายมีรายได้ท่ีดีและยั่งยืน มีความสุข และความพึงพอใจท่ีจะท างานกับบริษัท ส่ิง 

ท่ีโดดเด่นของขายตรง คือ สายสัมพันธ์ที่เริ่มต้นต้ังแต่แรก Rotation มีสินค้าท่ีราคาเหมาะสมสินค้าขายตรงจะ
มีการรับประกันความพึงพอใจ พนักงานขายมักจะมีการดูแลลูกค้าท่ีมากกว่าค้าปลีกท่ัวไป ยุคใหม่ผู้บริโภค
สนใจรายละเอียดสินค้ามากกว่า อดีตเน้นสร้างแบรนด์ เน้นคุณภาพสินค้า ต่อมาใช้ส่ือออนไลน์ มากขึ้น 

สรุปองคค์วามรู้  กฎหมายและกลยทุธก์ารตลาดขายตรง 
วันที่ 23 มีนาคม 2560 

วิทยากร ทีมสมาคมการขายตรงทรง 
เวลา  13.00 – 17.00 น. 

 


