
 

 

 

 

- การตลาดนอกกะลา คือ การสร้างความเช่ือให้ลูกค้า 
- การตลาดในปัจจุบัน คือ การท าให้ลูกค้าเช่ือโดยใช้แนวคิดว่าการตลาดไม่ใช่เรื่องบังเอิญแต่เป็นความ

ต้ังใจ ท าอย่างไรให้ลูกค้าเช่ือท้ัง ๆ ท่ีรู้ ซึ่งเป็นกลยุทธ์ขายความเช่ือนอกเหนือจาก Benefit 
(ผลประโยชน์) ท่ีได้รับโดยให้มีคนคอยสนับสนุนความเช่ือ ดังนั้นการตลาดเป็นเรื่อง 100% ไม่มีฟลุ๊ค 

- การสร้างความเช่ือ คือ การท าตลาดท าให้ลูกค้าหมาย คุณค่า มากกว่า ต้นทุน 

 

- สินค้าบางอย่างต้องการให้คนเห็นแล้วจ าได้ และเช่ือว่าต้องเป็นแบบนี้ เช่น การใส่ทองแล้วแสดงถึง
ความร่ ารวย การขับเบนซ์ต้องมีฐานะ  ซึ่งเป็นการสอนและสร้างขึ้นมา 

- การตัดสินใจซื่อสินค้าคนส่วนมากเลือกจาก Pomotion (มีผลงานวิจัยรองรับ) 
- การตลาดท่ีดีอย่าให้เกิดการเปรียบเทียบ เพราะการเปรียบเทียบจะท าให้เกิดความลังเล และอาจท า

ให้ไม่เกิดการซื้อทันที 

 

- การตลาดส่วนใหญ่จะเล่นกับความผูกพันของลูกค้า บางอย่างถูกฝังไว้ในแกนสมอง ให้คิดนอกกรอบ
บ้างเพราะสมองซีกซ้ายโดยธรรมชาติคิดความเป็นเหตุผลส่วนสมองซีกขวาจะคิดสร้างสรรค์ 

 

- แรงบันดาลใจ คือ การผลักความคิดท่ีไม่ดีออกไป และเพิ่มให้โอกาสส าหรับเด็กทุกครั้งส่ิงส าคัญของ
คน คือ ห้ามตัดสินคนอื่นและตนเองแต่ต้องสร้างความฝันให้เขา Anything your can  
 

นักการตลาดที่ดี จะต้อง… 

1. รู้จักฟังและคิด 
2. วิเคราะห์ให้เป็น 
3. ยึดกฎเกณฑ์ กติกา 
4. มีเป้าหมาย 
5. มีแรงบันดาลใจสร้างพลัง 
6. ส่ือสารกับผู้บริโภค 

สรุปองคค์วามรู้  การตลาดนอกกะลา 
วันที่ 21 มีนาคม 2560 

วิทยากร คณุโยธนิ   รุ่งเจรญิ 
เวลา  13.00 – 17.00 น. 

 


